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广州最早花市
在白云机场开市

本报讯（全媒体记者许接英 通讯

员机场宣）1月10日，广州白云机场一号

航站楼内的“花街”花团锦簇、张灯结彩，

“年味”扑面而来，特色的花灯牌楼设计

展现了岭南文化底蕴和鼠年民俗特色，

吸引旅客驻足。

白云机场的“花街”打破了迎春花市除

夕前三天开市的惯例，从1月10日起持续

到元宵节，每天早上7点到晚上9点迎客。

“这是广州最早开幕的迎春花市，也是持续

时间最长的迎春花市，更是面向最多中外

旅客的迎春花市。”白云机场相关负责人表

示，“‘广州过年·花城看花’将在白云机场

这个城市的靓丽窗口得到更好的体现。”

据介绍，“花街”中间有两盏巨大的花

灯，一组是醒狮献瑞，另一组是十二生肖团

圆贺年。两个灯组由四川自贡的传统艺人

手工打造，力求把最纯粹的中国元素，最热

烈喜庆的中国年，呈现给来自全世界的旅

客朋友们，带来更美好的出行体验。

本报讯（全媒体记者林婷玉 通讯员

陈宇鹏）1月12日，“新青年 新媒体”2020

新媒体行业南方峰会在羊城举行，新媒体

大咖齐聚广东。共青团中央宣传部部长、

中国青少年新媒体协会会长景临，共青团

广东省委书记池志雄，省总工会党组成

员、经审会主任冯建华等领导以及各界青

年近千人参加峰会，超过百万网友通过网

络收看直播并热烈互动。

据了解，此次峰会由共青团中央宣传

部、广东省委网信办指导，中国青少年新

媒体协会、共青团广东省委员会、羊城晚

报报业集团联合主办。峰会围绕“5G 时

代新媒体发展机遇与挑战”主题展开，近

20位从事内容生产、媒体运营、投放渠道

等细分领域的新媒体青年精英及知名作

家、人气主播等大咖一起畅谈新媒体未

来。

在分享环节，快手科技副总编辑张鹏

表示，平台不应该判断用户的价值取向，

要基于人工智能和大数据分析，深入理解

用户。他认为，算法本身可以融入价值

观，并逐步引导创作导向。荔枝APP副总

裁吕明心说，荔枝平台坚持“帮助普通用

户实现自己的声音才华”这一价值观，成

立播客学院，通过技术赋能，教“小白”一

步步成长为网红，不要“带血的数据”。网

易传媒文创事业部运营总监文处萄认为，

内容是连接流量与消费的核心节点，未来

新媒体需要向“公众号+”升级。他透露

网易爆款内容营销打法，即从内容传播出

发，而非从产品角度出发；以创新为核心，

精细化打磨内容，抓住年轻人的注意力。

知名作家马伯庸回顾了《长安十二时

辰》等作品的创作过程，认为创作任何优

秀作品，都要具有时代性，真正的内容创

作者不应该只着眼于技巧的“术”，应该注

重价值观的“势”，追求情怀的“道”。他认

为，写作是一件很纯粹的事情，通过自己

诚实的写作，自然而然就能吸引志趣相同

的读者。

胥渡吧配音主创、编剧张益嘉讲述了

他们“谐谑十年，‘声’情不减”的故事。她

介绍，胥渡吧配音涵盖搞笑配音、怀旧类

解说、广播剧、网剧、网络综艺、声优剧等

多个种类，未来将继续传递娱乐精神，同

时表达对社会现象的立场与观点，发扬国

语配音艺术。

深圳机场推出智慧服务

刷脸登机2秒完成验证

本报讯（全媒体记者王艳 通讯员

叶丹）今年春运，深圳机场推出全流程自

助、“一证通关”和“刷脸安检”等智慧服

务，带给旅客全新的乘机体验。

深圳机场的智慧服务体现在机场安

检各环节，包括“差异化安检”“刷脸安

检”“智能安检通道”“易安检”平台预约

安检等，这些服务让旅客乘机安检更加

便捷、高效。春运开始后，不少旅客通过

位于国内安检19、20号通道的四条智能

安检通道，享受自助验证、行李自动传送

装置、毫米波人体安检仪、人包对应系统

等先进技术设备带来的便捷过检体验。

在登机环节，深圳机场国内出发各登

机口，目前自助设备覆盖率已达100%，并

且全部实现了刷脸登机，平均每位旅客只

需1-2秒即可快速准确地完成验证通行，

有效减少了旅客春运排队等候时间。

春运铁路车票有优惠

广铁集团27趟
长途列车票价打折

本报讯（见习记者段松连）记者从

广铁集团获悉，春运期间广铁集团将有

27趟长途列车票价打折，最高折扣达5.5

折。27趟列车将根据不同的席别实行相

应的票价折扣。

旅客于春节前（1月10日至23日），通

过12306网站预购长沙南—广州南G9651

次、成都东—广州南D4935次等17趟列车

车票可享受折扣。春节后（1月25日至2

月18日)，通过12306网站预购佛山西—重

庆西D4926次、广州南—成都东D4708次

等10趟列车车票可享受折扣。

据悉，12306 网站系统将根据车次、

座席等信息自动对票价实行相应的折

扣。具体打折车次及开行日期等信息，

可登陆12306网站详细了解。

未来新媒体需要向“公众号+”升级
2020新媒体行业南方峰会在穗举行，大咖分享独门秘籍
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脚踏工地迈过职场第一道坎
■全媒体记者 彭新启

2019小确幸：
经过半年的师徒传帮带，逐
步掌握价格谈判的技巧

2020小目标：
希望通过一年的努力，成为
一名独当一面的合约员

中交四航局开春高速第四标段项目部职工吴显鹏

■吴显鹏在工作岗位上 彭新启/摄

从学校毕业到企业工作，这是很多

应届毕业生迈进职场的第一道坎。

2019年7月，毕业于重庆交通大学工程

管理专业的吴显鹏来到中交四航局开

春高速第四标段项目部，成为合约部一

名职工。“作为一名新入职的应届毕业

生，进入央企工作后，由部门领导直接

担任我的师傅，按照公司师徒传帮带的

制度，得到领导手把手的指点与帮助，

我感到很幸运！”1月3日，吴显鹏在接受

记者采访时表示，经过师傅半年的传帮

带，他已逐步掌握价格谈判的技巧。

现场是他工作的“主战场”

2019年8月初，吴显鹏一直在办公

室忙于整理内业资料。一天，部门一位

同事问他是否愿意到工地走一走，吴显

鹏犹豫不决，他的部门领导李阳基看见

后对他说，在项目部工作，只有深入实

际才能了解项目经济运行合同的内容，

对合同审核把关，对各项目合理定价。

听到这样的教导，吴显鹏穿着反光衣、

戴着安全帽，来到工地与师傅一起确认

施工队伍的工程量。

让吴显鹏印象深刻的是，刚开始跑

现场时，他对桥梁桩机钻孔作业一点也

不清楚，只在审核合同工程项目时看到

这个专业名称。为了弄清楚词意，在部

门领导的帮助下，他白天跑现场，晚上

回到宿舍后查阅相关专业书籍。“有一

次，我与师傅一起来到红旗特大桥桥梁

施工现场。他给我布置了一个关于桥

梁桩机钻孔的定额工时方案任务。”吴

显鹏说，为了完成这项任务，他白天在

工地向工人了解该项施工的实际工时，

晚上回到宿舍上网查阅相关信息，并结

合现场实际在3天内拿出了一个工时定

额方案，得到部门领导的肯定。

“在反复谈判的过程中，
我感受到工作的成就感”

2019 年 9 月底某个工作日，吴显

鹏接到一个价格谈判任务。平时内向

的他感到有些压力，匆匆上阵便与施

工队负责人谈工程单价。结果不到半

小时，他就被对方问倒了。正在危难

之时，李阳基赶来救火。事后，李阳基

不但没有批评他，还鼓励他敢于接受

挑战，坚持向现场一线工人学习专业

知识的做法。

后来，吴显鹏连续4次与施工队负

责人谈判，经部门领导审核，这次价格

谈判结果让项目部与施工队都感到很

满意。“在反复谈判的过程中，我感受到

工作的成就感。”吴显鹏说。

展望2020年，吴显鹏希望在师傅的

帮助下，学到更多贴近一线现场的专业

知识，让自己尽快成为独当一面的专业

人士，为项目部创造更多的价值。


